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Uber hybride, virtuelle, alternative — disruptive - Sozietd-
ten ist in den vergangen Jahren viel geschrieben worden. Im
September 2021 hat die US-Kanzlei Rimén unter der Brand
»Rimén Falkenfort“ (RF) in Frankfurt am Main ein Biiro mit
einem fiir Deutschland neuartigen Konzept erdffnet. Prof.
Dr. Thomas Wegerich sprach mit den Griindungspartnern.

Deutscher AnwaltSpiegel: Wer steckt hinter Rimén Falken-
fort? Woher kommen die Griindungspartner?

Prof. Dr. Bernd Geier: Mit Stephan Krampe, Michael Ma-
gotsch, Oliver Otto und mir sitzen Thnen heute im Tau-
nusturm die vier Griindungspartner von Rimon Falken-
fort gegeniiber. Wir moéchten Impulsgeber fiir die Kanzlei
von morgen sein — durch kurze Wege, schlanke Strukturen
und innovative Technologien, die unseren Mandanten und
uns unmittelbar zugutekommen. Stephan Krampe zum
Beispiel verantwortete bislang das Steuerrecht bei Bryan
Cave Leighton Paisner. Michael Magotsch war frither Of-
fice-Managing-Partner von DLA Piper in Frankfurt am
Main, Oliver Otto stief§ als Restrukturierungsspezialist von
DLA Piper zu uns. Im Mai 2022 kam mit Stephan Klee-
mann noch ein erfahrener Prozessrechtler mit langjéhri-
ger Expertise im Banking- und Capital-Markets-Bereich
hinzu, und Anfang nichsten Jahres wird sich die Kanzlei
partnerseitig im Immobilienbereich verstarken.

Deutscher AnwaltSpiegel: Was macht Rimon Falkenfort
innovativer, was anders als ihre Wettbewerber? Woher
kommt Rimoén?
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Michael Magotsch: Wir leben den Slogan ,,Law Firm Evol-
ved® Unser Ziel ist es, RF immer wieder zu verbessern, wei-
terzuentwickeln und zu erweitern. Fiir seinen innovativen
Ansatz wurde Rimoén in den USA vergangenes Jahr bereits
zum elften Mal in Folge als ,Best Law Firm“ ausgezeich-
net. Das zeigt den Erfolg des Modells. Bereits 2020 war in
Berlin Dirk Hamann, zuvor Co-Head Energy & Natural
Resources bei Freshfields, zu Rimén gestofien und hatte so
in Deutschland den Anfang gemacht. Mit RF adaptieren
wir das kreative Modell von Rimon fiir Deutschland.

Rimén bedeutet Granatapfel auf Hebraisch und steht unter
anderem fiir das sphérische ,,Kugel“-Modell von Rimén —
es ist gewissermaflen wie ein Apfel, im Gegensatz zum Py-
ramidenmodell der klassischen GrofSkanzleien. Das spha-
rische Modell spiegelt, bildlich gesprochen, eine maximale
Berithrungsfliche zwischen gleichberechtigten Partnern
und Mandanten, im Inneren unterstiitzt durch das Ma-
nagement und die Plattformstruktur.

Wir setzen auf schlanke Strukturen und gréfitméogliche
unternehmerische Freiheit fiir die einzelnen Partner ohne
starre interne Vorgaben. Das bedeutet auch, dass wir uns
von zeitbasierten Honorarstrukturen zu l6sen versuchen,
hin zu Festpreisen. Das erschliefft neue Titigkeitsfelder.
Wir laufen so nicht Gefahr, aufgrund unserer Stundensitze
interessante Falle und zukunftstrachtige Themenfelder zu
verpassen, konnen Start-ups und Fintechs auch in Berei-
chen beraten, die anderen Kanzleien gegebenenfalls auf-
grund ihrer Kostenstrukturen nicht offenstehen.
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Deutscher AnwaltSpiegel: Woher kommt der Name Rimon
Falkenfort, und welche Besonderheiten gibt es in Bezug auf
die Griindung der Kanzlei in Deutschland?

Oliver Otto: Es ist eine Neuschopfung. Wir sind integ-
raler Teil der internationalen Law Firm Rimon, aber wir
wollten auch von Anfang an hier in Deutschland ein ei-
genes Selbstverstindnis entwickeln. Diese Verschmelzung
zeigt sich unter anderem im Namen der Kanzlei: Es ist ein
Kunstname, der bildhaft verdeutlicht, welche Eigenschaf-
ten fiir Anwilte eine wichtige Rolle spielen: Falken stehen
fiir Weitsicht, Ausdauer, Geduld und Schnelligkeit. Dies in
Kombination mit einem Fort, das fiir Sicherheit und Stirke
steht, hat uns am Ende zu dem Namen Falkenfort gefiihrt.
Wir mochten unseren Mandanten langfristige und nach-
haltige Sicherheit in Rechtsfragen ermdglichen. Gleichzei-
tig zeigen wir im Namen auch unsere Vernetzung mit der
grofSen ,,Namensgeberin®

Unser Team besteht aus erfahrenen Partnern, die lang-
jahrigen Groflkanzleihintergrund haben, in den meisten
Fallen Magic Circle. Wir sehen, dass es Zeit ist, sich von
vielen traditionellen Strukturen der Kanzleibranche zu 16-
sen. Wir sind Enthusiasten und wollen intern und in der
Kommunikation mit den Mandanten auf Hightech setzen
und nicht zuletzt auch Alternativen fiir das Leverage- und
zeitbasierte Geschiftsmodell der traditionellen Groffkanz-
leien anbieten. Deswegen haben wir uns fiir die Neugriin-
dung als RF in Frankfurt am Main entschieden.

Deutscher AnwaltSpiegel: Wie haben Sie sich als Griin-
dungsteam in Frankfurt am Main kennengelernt?

Stephan Krampe: Prof. Dr. Bernd Geier und ich kennen
uns aus der Zeit bei Linklaters und sind bei Bryan Cave
Leighton Paisner wieder zusammengekommen. Dort ha-
ben wir Michael Magotsch kennengelernt. Oliver Otto ver-
bindet mit Prof. Dr. Bernd Geier und mir eine gemeinsame
Zeit bei Linklaters und mit Michael Magotsch bei DLA
Piper.

Mit unserer Gruppe von mehreren sehr erfahrenen Part-
nern konnen wir nun fast das gesamte Servicespektrum
von M&A und Corporate iiber Arbeitsrecht, Compliance,
Financial Services, Restructuring, Start-up & Fintech so-
wie Steuerrecht und Private Clients abbilden. Mit Stephan
Kleemann haben wir einen sehr erfahrenen Litigator, vor
allem im Banken- und Capital-Markets-Bereich, hinzu-
gewinnen konnen und werden in Kiirze auch die Liicke
hinsichtlich Immobilien- und Baurecht sowie der Projekt-
entwicklung schlielen. Die Vernetzung untereinander und
die Zusammenarbeit helfen uns, die vielschichtigen Falle
unserer Mandanten von allen Seiten betrachten zu konnen
und umfassend aus einer Hand zu beraten. Zusammen bil-

den wir mit den Kollegen weltweit dabei ein grofies Team.

Deutscher AnwaltSpiegel: Was sind Ihre Ziele? Das erste
Jahr liegt hinter Ihnen. Geht Ihr Konzept auf, und sind Sie
zufrieden mit dem Start?

Prof. Dr. Bernd Geier: Wir haben uns einem ambitionier-
ten, nachhaltigen Wachstumskurs mit hochster Qualitit
verpflichtet. Unser Ziel ist es, zu den innovativsten Kanz-
leien im Land und zu den ersten Adressen zu gehoren,
die fiir komplexe und anspruchsvolle Mandate angespro-
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chen werden. Wir gehen davon aus, dass wir die Anzahl
unserer Partner bald noch erweitern kénnen und sind im
Gesprach mit zahlreichen Kolleginnen und Kollegen. Wir
streben ein deutliches Wachstum schon bis Ende 2023 an.
Rimén gehort in Amerika zu den am kontinuierlichsten
wachsenden Kanzleien. Wir nehmen uns daran ein Bei-
spiel.

Seit Beginn der Coronapandemie ist wohl jedem klar, dass
sogar sehr grofSe komplexe Einheiten auch ausschlieSlich
virtuell zusammenarbeiten kénnen und dass das Ganze
funktioniert. Wir werden das fiir uns und unsere Man-
danten gewinnbringend nutzen, wo immer es sinnvoll ist.
Gleichzeitig ziehen wir auch eine personliche Arbeitsebe-
ne ein - das ist Ausdruck unseres ,,hybriden und flexiblen
Modells. Kein ,One size fits all* mit zentralem Manage-
ment und starren Vorgaben. Dafiir variable Unterstiitzung
durch das Management fiir den jeweiligen Partner sowie
grofie Flexibilitit im Verhaltnis Partner/Mandant. Bei uns
gibt es keine starren internen Vorgaben.

Deutscher AnwaltSpiegel: Hilft Ihnen dabei der Erfolg von
Rimon in den USA?

Stephan Krampe: Rimon Falkenfort ist integraler Be-
standteil von Rimén in Deutschland und verbindet so die
Expertise und Flexibilitit eines lokalen Partners mit der
Schlagkraft und Reichweite einer internationalen Grof3-
kanzlei: Es war uns wichtig, Entscheidungen nach lokalen
Marktbediirfnissen treffen zu konnen, gleichzeitig aber
unseren Mandanten das gewohnte internationale Umfeld
zu bieten. Wir geben unseren Partnern gréfitmogliche
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Freiheit, um Mandanten aus unterschiedlichsten Markt-

segmenten und mit unterschiedlicher Marktpositionie-
rung bestmdglich, nachhaltig und kosteneflizient beraten
zu konnen. Diese Eigenstindigkeit spiegelt sich auch in
unserer selbstandigen Brand Rimoén Falkenfort wider.

Michael Magotsch: Rimoén Falkenfort hat so vollen Zugrift
auf ein hochkaritiges internationales Netzwerk. Die Grof3-
kanzlei Rimon ist aktuell an iiber 40 Standorten vertreten.

Jetzt informiere
nu
kostenfrej anmeldent::

Sie gehort zudem mit einem Umsatzplus von mehr als 50%
zu den am dynamischsten wachsenden Grofikanzleien
weltweit. Michael Moradzadeh, Ex-CEO und Mitbegriin-
der von Rimon, unterstrich unlangst, dass wir als ,Law
Firm Evolved“ den Takt vorgeben. Mit Rimo6n Falkenfort
wollen wir in Deutschland nun dazu beitragen, das Netz-
werk weiter auszubauen. Auf Sicht von ein bis zwei Jahren
wollen wir an mehreren strategisch wichtigen Standorten
vertreten sein und unsere Teamstérke signifikant erh6hen.

Deutscher AnwaltSpiegel: Meine Herren, vielen Dank,
dass Sie unseren Lesern diese Einsichten geben. Wir werden
die weitere Entwicklung von Rimén Falkenfort im deut-
schen Rechtsmarkt mit Interesse weiter verfolgen. <
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